
Невероятно, сколько забавных и 

даже сумасшедших идей принесло 

своим авторам миллионы. Не счесть. 

Многие простые идеи, которые мы 

ежедневно используем, раньше казались 

невероятными. Но находились люди, 

которые в них верили, добиваясь 

немыслимого успеха.

Эксимбанк верит, что из любого 

скромного предпринимателя, может 

вырасти миллионер, подобно тем, 

что представлены в этом календаре. 

Вдохновляйтесь и создавайте свой 

успешный бизнес!
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

ЭНЕРГЕТИК  RED  BULL

Путешествуя по Азии австриец Дитрих Матешиц заприметил, что неутоми-
мые рикши на улицах Бангкока обожают напиток Kratingdaeng («Красный Бык»). 
Он попробовал его и почувствовал невероятный прилив сил, что особенно важ-
но после дальних перелетов. Доработав рецептуру, он назвал напиток Red Bull. 
Энергетик полюбился людям, ведущим активный образ жизни, и быстро стал 
мировым хитом, принеся Матешицу более 3 миллиардов долларов.
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

ДОМАШНЕЕ  ВАРЕНЬЕ

Английский подросток Фрейзер Доэрти был очень привязан к своей бабушке и 
часто помогал ей варить домашнее варенье. В 14 лет он решил заработать не-
сколько долларов, продавая это вкусное лакомство, а в 16 уже продавал свои дже-
мы десяткам клиентов по всему Эдинбургу. Сегодня SuperJam Фрейзера Доэрти 
— это не просто варенье, а известная во всей Европе марка. Состояние Фрейзера 
оценивается в 1,2 миллиона фунтов. 
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

СМАЙЛИК

Знакомая всем желтая рожица появилась в 1963 году, когда художник Харви 
Болл за 45 долларов придумал ее для местной страховой компании. Чуть позже 
лондонская компания Smiley Faces («Смайлики») зарегистрировала смайлик как 
торговую марку и стала продавать продукцию с его изображением. В 2012 году ее 
доходы составили 167 миллионов долларов. А вот использовать скобку как обо-
значение улыбки в тексте предложил писатель Владимир Набоков в 1969 году.
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

«ШАГАЮЩАЯ»  ПРУЖИНКА  SL INKY 

В 1943 году инженер-механик Ричард Джеймс проводил эксперименты с напря-
женностью пружин. Одна из пружин случайно упала на пол и начала «шагать». 
Джеймс показал ее жене Бетти, и они решили сделать из пружинки игрушку, 
которая впоследствии имела грандиозный успех. Ее носили как браслет, растя-
гивали, запускали по ступенькам. Более 300 миллионов слинки было продано 
по всему миру, принеся Джеймсам более 250 миллионов долларов.
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

С ОЛОМИНКА  ДЛЯ  КОКТЕЙЛЕЙ

Легенда гласит, что первую искусственную соломинку для коктейля придумал 
Марвин Стоун. Шелуха от натуральной ржаной соломинки в коктейле раздра-
жала его и он скрутил трубочку из бумаги, а позже сделал ее непромокаемой. 
Позже, Джозеф Фридман сделал из прямой соломинки гофрированную, увидев 
как его дочь ругается, пытаясь согнуть трубочку. А привычную нам целлофа-
новую соломинку придумал уже Отто Дайфенбах во второй половине XX века. 
Естественно, и Стоун, и Джозеф, и Марвин стали миллионерами.
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

HULA-HOOP

Хулахуп в современном виде придумали игрушечники Ричард Кнерр и Артур 
Мерлин в 1964 году. Идею им подсказал заезжий житель Австралии, поведав-
ший, что в его стране на уроках физкультуры дети крутят бамбуковые обручи 
вокруг талии. Цветной пластиковый обруч быстро приобрел популярность и за-
воевал рынок. За первые четыре месяца было продано 25 миллионов игрушек, а 
Артур Ричард за первые полгода заработали более 39 миллионов долларов.
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

МОР ОЖЕНОЕ  НА  ПАЛОЧКЕ

Согласно легенде, однажды зимним вечером мальчик по имени Фрэнк Эпперсон 
забыл на крыльце стакан с содовой, причем в стакане осталась палочка, которой 
содовый порошок размешивается в воде. 18 лет спустя, в 1923 году, подросший 
Эпперсон использовал свою находку в бизнесе и открыл торговлю заморожен-
ным лимонадом. К 1983 году стоимость основанного им брэнда составляла 155 
миллионов долларов.
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

ОБУВЬ CRO CS

В 2002 году Скотт Симэнс и двое его друзей решили создать комфортную обувь, 
которая не скользила бы на мокром полу яхты и при этом смотрелась по-ново-
му.  Традиционные материалы их не устроили. Первую модель они создали из 
нового полимерного материала от компании Créations Foam. Новинка произвела 
огромный фурор и дала старт популярному бренду Crocs («Крокодил»), капитали-
зация которого в 2007 году превысила 6 миллиардов долларов.
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

ОЧКИ  ДЛЯ  С ОБАК

Во время прогулки в парке для собак в 1997 году Рони ди Лулло пришла пре-
красная идея. Её бордер-колли Миднайт мешал яркий дневной свет, и собака не 
могла нормально ловить фрисби. Она сделала очки, которые точно подходили 
под морду собаки, чтобы та могла высовываться из машины без страха и была 
защищена от вредных UV-лучей, пыли и грязи. Сегодня годовой доход компа-
нии ди Лилло, MidKnight Creations составляет около 3 миллионов долларов.
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

НАКЛЕЙКИ-СТИКЕРЫ

В 1968 году доктор Спенс Силвер, ученый компании 3М, пытался улучшить 
акриловый клей для скотча. Новый клей был липкий, но держал довольно сла-
бо. Это был уникальный продукт, но что с ним делать? Коллега Силвера Арт 
Фрай предложил нанести клей на книжные закладки: они прекрасно держа-
лись на своих местах и отклеивались без следов. Идея стала очень успешной, 
принеся Силверу более миллиарда долларов.
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Н А  М И Л Л И О НИ Д Е Я

КАМЕНЬ-ПИТ ОМЕЦ  PET  RO CK

В далекие 70-ые менеджер рекламного агентства из Калифорнии Гари Даль раз-
говаривал вместе со своими друзьями о том, какое домашнее животное самое 
неприхотливое в быту. Один из них в шутку заявил: «Камень-питомец!». Гари 
воспринял эту идею всерьез и даже нашел инвесторов. На выходе получился не 
просто камень, а настоящее существо с коробкой-домиком и пособием по дресси-
ровке. За 6 месяцев Гари заработал более 15 миллионов долларов. 
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ПИСЬМО  О Т  САНТА-КЛАУСА

Байрон Риз из городка Норт-Поул на Аляске в 2001 году придумал забавный биз-
нес — рассылать детям письма от имени Санта-Клауса. В США Норт-Поул всегда 
считался «родиной» Санты. Чтобы ребёнок получил письмо от Санты, родители 
за 10 долларов отправляют электронное письмо с адресом на почтовый ящик 
SantaMail.org. Со старта своего бизнеса Байрон отправил более 200 тысяч писем, 
что сделало его на пару миллионов долларов богаче.
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Тирасполь:

ул. Свердлова, 80«а»

ул. К. Либкнехта, 297«а»

ул. 25 Октября, 98

ул. Комсомольская, 10/1

ул. Юности, 8/1

Бендеры:

ул. Советская, 38

ул. Суворова, 22

Слободзея, 
ул. Ленина, 80«а»

Рыбница, 
пр. Победы, 9

Каменка, 
ул. Ленина, 5

Днестровск, 
ул. Строителей, 14

Дубоссары,

ул. Горького, 22«в»

Григориополь, 
ул. Ленина, 1
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